ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР 

от 20 января 2010 г.

ЗАО «ЛАИЗ», в лице Генерального директора Старцева Вадима Валерьевича, в дальнейшем «Завод», с одной стороны, и 
ООО "_________________" в лице Директора _______________, действующего на основании Устава, в дальнейшем «Дилер», заключили данное соглашения на следующих условиях:
1. ОПРЕДЕЛЕНИЯ
1. В данном соглашении
“Продукция” - означает полный ассортимент продукции, помещенной в каталоге Завода или продукции, указанной в приложении к данному соглашению или указанной в дополнительных договорах, прайсах или контрактах.
“ Территория “ означает – территории указанные в Приложении № 1 к настоящему договору.
“ Покупатели “ означает всех реальных и потенциальных покупателей Продукции, за исключением тех покупателей, в отношении которых Завод сообщает как об «исключенных» и потребности которых будут обслуживаться исключительно служащими Завода.
2. НАЧАЛО И СРОКИ ВЫПОЛНЕНИЯ СОГЛАШЕНИЯ
2.1. Выполнение данного соглашения начинается с «12» января 2008 г. и сохраняется в силе до его прекращения предварительным письменным уведомлением не менее, чем за 3 месяца любой из сторон другой стороне. Решение о прекращении действия данного соглашения вступает в силу не ранее, чем через 1 год со времени начала выполнения соглашения.
3. НАЗНАЧЕНИЕ
3.1. ___________________________ назначается ДИЛЕРОМ Завода на Территории для продажи Продукции в соответствии с условиями и положениями, приводимыми ниже:
4.ОБЯЗАННОСТИ ДИЛЕРА
4.1. Использует собственные каналы товародвижения и сбытовую сеть для стимулирования и расширения сбыта Продукции на Территории всем Покупателям и работает над получением заказов; обеспечивает текущую деятельность предприятия как Дилера, организует складское хозяйство для нужд и целей Соглашения, обеспечивает сохранность Продукции, принятой на консигнацию (при соответствующем заключенном договоре) и надлежащие условия его хранения;
4.2. Оперативно и в полной форме представлять Заводу информацию по запросам и заказам от Покупателей, полученные Дилером в отношении Продукции в рамках Территории с тем, чтобы Завод смог в максимально сжатые сроки обеспечить эффективное выполнение заказов по срокам и номенклатуре; 
4.3. По всем вопросам действует строго в рамках настоящего Соглашения по отношению к Заводу, во всех случаях, когда решение вопросов не предусмотрено настоящим Соглашением, немедленно вступает в контакт с Заводом для консультации, а при невозможности получить разъяснения по какому-либо конкретному вопросу, действует таким образом, чтобы это, по его мнению, в максимальной степени соответствовало интересам Завода;
4.4. Рекламирует Продукцию как при помощи материалов, поставляемых или одобренных Заводом и содержащих товарный знак и реквизиты Завода, так и при помощи собственных материалов и с использованием своих товарных знаков;
4.5. Не заключает контракты от имени Завода, если на то не было его прямого распоряжения;
4.6. Делает все соответствующие запросы и сообщает Заводу свое мнение относительно финансовой стабильности, репутации и деловой честности Покупателей, с которыми Завод ранее не имел деловых контактов, вместе с любыми сообщениями о любом новом Покупателе, которые Дилер может получить из независимого или официального источника;
4.7. По письменному распоряжению и за счет Завода оказывает такую помощь, которая может потребоваться Заводу, чтобы взыскать неоплаченные суммы с любого Покупателя;
4.8. Не несет никакой ответственности по обязательствам Завода, не связанным с его деятельностью в рамках данного соглашения;
4.9. Посещает торговые ярмарки и другие выставки, рекламирует Продукцию за свой счет;
4.10. Берет на себя все расходы, связанные с деятельностью в качестве Дилера, за исключением случаев упомянутых в Соглашении;
4.11. Завод рассмотрит предложения Дилера по участию и совместному финансированию рекламных и маркетинговых мероприятий, например участие в выставке, презентации, рекламе в СМИ и т.д.
4.12. Незамедлительно доводит до сведения Завода информацию о любом ненадлежащем или неправильном использовании патентов принадлежащих Заводу, торговых марок Завода, эмблем, разработок, моделей Завода или других аналогичных промышленных или коммерческих монопольных прав, которые становятся ему известными, во время или в связи с исполнением своих обязанностей делает все от него зависящее для охраны таких прав и интересов Завода, а также помогает Заводу по его просьбе и за его счет, принимает все меры по защите его прав;
4.13. Дилер размещает на собственном Интернет - сайте информационные материалы, чертежи, технические характеристики Продукции Завода. Завод предоставляет полную информацию в согласованном формате (PDF, HTML, DOC, CDR и др.);
4.14. При отсутствии у дилера Интернет представительства Завод оказывает техническую помощь в создании сайта компании дилера. Завод оказывает финансовую помощь дилеру в организации сайта:
 В случае присутствия на сайте Дилера Продукции Завода более чем, 70% от всего объема предполагаемых к продаже товаров, Завод оплачивает 30% стоимости создания сайта у согласованного вэб-дизайнера.
 Регистрация доменного имени у согласованного регистратора – Завод оплачивает 100% стоимости регистрации.
 Размещение сайта Дилера на согласованном хостинге – Завод оплачивает 100% всех расходов на размещение сайта Дилера.
 По отдельной договоренности возможно участие завода в продвижении сайта Дилера.
4.15. При появлении новых видов продукции Дилер своевременно, не позднее 1 месяца со дня предоставления Заводом информации по новому виду продукции вносит дополнения на свой сайт.
4.16. По согласованной с Дилером программе учитывающей рекламные традиции, стиль, характер и дизайн своих рекламных компаний Дилер включает в свою рекламу продукцию Завода. Дилер осуществляет следующую рекламную деятельность:
 Издание собственного технического каталога с включением «Продукции»
 Издание рекламных буклетов по основным типам «Продукции»
 Распространение собственных рекламных материалов почтовой рассылкой. База предоставляется Заводом.
 Размещение технических статей в печатных СМИ на основе технических статей подготовленных Заводом по Продукции.
 Размещение статей с описанием Продукции в новостных лентах Интернет.
 Размещение рекламных модулей с Продукцией и рекламой Дилера в печатных СМИ.
 Участие в энергетических выставках. Участие в местных территориальных выставках обязательно.
5. ОБЯЗАТЕЛЬСТВА ЗАВОДА
5.1.Завод передает Дилеру за свой счет такое количество выборочных и опытных образцов, каталогов и рекламных материалов (являющихся собственностью Завода), которое он считает достаточным для содействия сбыту Продукции на Территории.
5.2. Завод поставляет Дилеру Продукцию в том количестве, которое необходимо для успешного сбыта их Дилером по ценам, согласованным в Приложении № 1. Настоящий договор не определяет условий поставки конкретной партии Продукции. Такие условия вытекают из заключаемых сторонами договоров Поставки или купли-продажи, которые могут быть связаны с настоящим Соглашением. 
5.3. Завод обязуется в соответствии с настоящим Соглашением на период его действия, устанавливать во всех договорах купли-продажи, договорах поставки и счетах-офертах в адрес Дилера цены согласованные в Приложении №1 настоящего Соглашения.
5.4. Обязательства, связанные с поставкой товара возникают при заключении соответствующих договоров между Сторонами.
5.5. Порядок и условия предоставления Продукции на консигнацию в случае достижения такой договоренности стороны могут оформить в виде договора на консигнацию, который будет являться неотъемлемой частью настоящего соглашения. Продукция постоянно остаются собственностью Завода. 
5.6 Участие завода в рекламной деятельности Дилера:
Завод, при издании технического каталога содержащего более 70% продукции Завода, оплачивает 30% стоимости печати в типографии. При этом макет страниц с техническими описаниями продукции готовят специалисты завода бесплатно. 
При издании буклетов или рекламных листков для прямой почтовой рассылки по Продукции, Завод оплачивает 30% стоимости печати в типографии. Материалы (фото, образцы и т.д.) предоставляются Заводом бесплатно. Макет, учитывающий специфический дизайн, Дилер оплачивает самостоятельно.
Размещение технических статей в согласованных печатных СМИ Завод оплачивает до 30% стоимости.
Размещение рекламных модулей Дилера с упоминанием Продукции оплачивается Заводом в размере до 10% в зависимости от дизайна.
Участие в тематических выставках Дилером с Продукцией оплачивается Заводом в размере до 30% стоимости чистой выставочной площади. Образцы Продукции предоставляются Заводом бесплатно при первом участии Дилера в выставке, в дальнейшем при появлении новой продукции Завод своевременно предоставляет их образцы. Стоимость транспортировки образцов Завод не оплачивает. Дилер обязуется бережно хранить предоставленные образцы, которые являются собственностью Завода. При предоставлении Заводом собственных рекламных материалов под своим именем, такие материалы предоставляются бесплатно. Доставку этих материалов до Дилера или места проведения выставки Завод оплачивает самостоятельно.
Реклама Продукции с использованием радио, телевидения, не тематических СМИ Заводом не оплачиваются.
6. СОВМЕСТНЫЕ ДЕЙСТВИЯ ДИЛЕРА И ЗАВОДА ПО ПРОДВИЖЕНИЮ 
ПРОДУКЦИИ
6.1. Дилер обязан знать всех потенциальных заказчиков на Территории, а также все проектные институты, использующие Продукцию или потенциально имеющими возможность ее использовать.
6.2. Для оперативной поставки продукции заказчику Дилер согласовывает с Заводом месячные и квартальные планы по продажам продукции. Объем включенный в заявку дилера на месяц при подтверждении заказа отгружается Заводом в течении 10 дней. При заказе сверх согласованного плана по количеству или по типу продукции срок отгрузки до 40 дней. Дилер для оперативности поставок держит объем Продукции на собственном складе равный 40-дневному объему собственных продаж. Продукция на складе Дилера может принадлежать Заводу и находится на консигнационном хранении по отдельному договору.
6.3. Для целей продвижения продукции Дилер проводит работу с проектными организациями по включению Продукции в текущие проекты. Обязательным является работа Дилера с проектными организациями, находящимися на Территории. Перечень проектных организаций согласовывается с Заводом. Перечень включает проектные организации в следующих областях: строительство, электроэнергетика, металлургия, железная дорога, нефтегазовые проектные организации. На основе договора Дилера с проектной организацией (на информационные услуги, например), копии проектной документации, объем Продукции указанный в проекте закрепляется за Дилером. Завод гарантирует при любых результатах последующих торгов на покупку, независимо от победителя и организатора конкурса, вознаграждение в согласованном объеме от Продукции по проекту, закрепленному за Дилером. Размер дополнительного («проектного») вознаграждения зависит от продукции и согласовывается в каждом случае отдельно, но не менее 5% от стоимости Продукцию и не исключает получения Дилером дополнительного вознаграждения от поставки Продукции по этому проекту по специальным ценам для Дилера. Гарантии распространяются на всю Продукцию Завода, отмеченную знакоми включенную в проект.
6.4. Дилер и Завод принимают совместные усилия для определения Дилера победителем при торгах на поставку Продукции по закрепленному за ним проекту, для получения Дилером вознаграждения от поставки Продукции по настоящему Соглашению и поставки сопутствующих товаров.
7. ПРАВА, ОСТАВЛЯЕМЫЕ ЗА ЗАВОДОМ
7.1. Несмотря на какие бы то ни было положения, содержащиеся в данном соглашении, Завод оставляет за собой право:
7.2. предлагать или поставлять Продукцию любому покупателю на Территории или любому покупателю за пределами Территории в целях доставки Продукции на Территорию, а также давать распоряжение Дилеру об отгрузке в адрес собственных клиентов Продукции с консигнационного склада Дилера, если такой склад есть на условиях данного Соглашения и договоров связанных с ним;
7.3.определять заводские оптовые цены на Продукцию и изменять условия их продажи на Территории с предварительным уведомлением Дилера за две недели;
7.4. Изменять цены на Продукцию для Дилера согласованные в Приложении №1, но только после письменного уведомления Дилера за 30 дней. В этом случае подписывается новое Приложение с изменениями;
7.5. Использовать в официальной переписке и рекламных материалах имя Дилера только в смысле «официального Дилера завода»;
8. ПРЕКРАЩЕНИЕ ДЕЙСТВИЯ 
СОГЛАШЕНИЯ
8.1. Завод вправе в любое время незамедлительно путем письменного уведомления Дилера приостановить или прекратить исполнение им всех или какого-нибудь его обязательства или лишить Дилера прав, которыми он пользуется по данному соглашению, при любом из следующих событий:
8.2. Если Дилер нарушает любое условие данного соглашения;
8.3. Если Завод прекращает производство Продукции или сделки по ним, то данное соглашение незамедлительно прекращает свое действие.
9. ПОСЛЕДСТВИЯ ПРЕКРАЩЕНИЯ
После прекращения действия данного соглашения по какой бы то ни было причине или в любое время Дилер:
9.1. Возвращает Заводу выборочные и опытные образцы, каталоги, рекламные материалы и другую документацию, присланную Дилеру и имеющую отношение к деловым операциям Завода (за исключением корреспонденции между Заводом и Дилером), которые Дилер имеет в своем распоряжении или под своим контролем;
9.2. Вся информация, которая стала известна Дилеру в результате работы по настоящему Соглашению о деятельности Завода, его ноу-хау, методах и приемах производства, ведения коммерческой деятельности не подлежит разглашению третьим лицам в течение 3 лет после прекращения настоящего Соглашения.
10. ОТНОШЕНИЯ СТОРОН
10.1. Данное соглашение включает полное взаимопонимание сторон в отношении вопросов, содержащихся или упоминаемых в нем, и в нем не имеется никаких обещаний, положений, условий или обязательств, выраженных в устной или письменной форме или подразумеваемых, за исключением тех, которые содержатся в данном соглашении.
10.2. Все предыдущие соглашения и договоренности, если они имели какое-либо отношение к продаже Продукции, заключенные между Заводом и Дилером, отменяются.
10.3. Никакое изменение или исправление данного соглашения или устное обещание или обязательство по отношению к нему не будет иметь силы, если оно не будет зафиксировано в письменной форме и подписано от имени обеих сторон.




11. АДРЕСА РЕКВИЗИТЫ СТОРОН:

ДИЛЕР

ООО "__________________________" 
Юридический адрес: ____________________
Для писем: ____________________
ИНН __________________________
КПП ___________________________
р/с ________________в Банке ______, г.__________ 
к/с _____________________
БИК ______________________
Тел./факс +7-____________________________



ЗАВОД

ЗАО «ЛАИЗ»
Юридический адрес:

140080, Российская Федерация, Московская обл., г. Лыткарино, ул. Парковая, 1.
Для писем: 

140081, Российская Федерация, Московская обл., г. Лыткарино-1, а/я 4
ИНН 5026012271
КПП 502601001
Р/с 40702810100060001060 в ОАО КБ «АГРОПРОМКРЕДИТ» г. Лыткарино
к/с 30101810500000000710
БИК 044552710
Тел/факс: +7(495) 232-12-49
Факс: +7(495) 232-12-49
E-mail: laiz@laiz.ru
www.laiz.ru
От «ЗАВОДА»
Генеральный директор
_______________ Старцев В.В.
От «ЗАВОДА»
Генеральный директор


_______________ Старцев В.В.


От «Дилера»
Генеральный директор 

________________ ____________




